[bookmark: _GoBack]                                                                                                                                 РЕЗЮМЕ 

Цей бізнес-план розрахований на період з __01__ / _06___ / 20__20__ до _01___ / __06__ / 20_21___

	Назва підприємства: 
	

	Контактна адреса: 
	Телефон:  

	Характер діяльності:  

	Організаційно-правова форма:  
КВЕД 


                  

	• Виробництво такого товару (товарів):

               
	Власники:   

	
	

	
	

	
	Управління:  


	
	

	
	

	Споживачами продукції будуть: 

Збут продукції/надання послуг буде здійснюватися в такий спосіб:   
	Відомості про кваліфікацію та досвід роботи див. в особистих резюме, що додається Додаток 1

	• Інше (вказати):
	
	

	
	

	
	Джерела стартового капіталу:
 власні кошти       
	Сума (грн): 

	
	Грантова допомога 
	

	
	
	

	Персонал: 
	
	

	
	
	

	
	
	





1. БІЗНЕС-ІДЕЯ

	
Моя бізнес – ідея полягае в 

Для здіснення бізнес – ідеї необхідним є 


	Назва підприємства:  

	
Характер діяльності: 
                                         

                                      
                                         

	
	
	
	
	
	

	

	

	На підприємстві передбачається виробництво такої продукції :

	

                  


 


	

	Споживачами продукції будуть: 


	

	Збут продукції/надання послуг буде здійснюватися в такий спосіб: 
• Інше (вказати): 

	

	Підприємство буде задовольняти такі потреби клієнтів: 
1.
2.
3.
4.


	

	
Моя особиста мотивація, пов'язана з бізнес-ідеєю: 



	

	





2.1 МАРКЕТИНГОВЕ ДОСЛІДЖЕННЯ


	Продукти/Послуги
	Клієнти
	Потреби та переваги клієнтів
	Конкуренти
	Недоліки 
(не враховані конкурентами)

	Продукт 1 




	
	
	
	

	Продукт 2
	
	
	
	

	Продукт3: 
	
	
	
	

	Продукт 4: 
	
	
	
	




                                                                                                                        2.2 МАРКЕТИНГОВИЙ ПЛАН
Продукт/Послуга

	Товар/Послуга або асортимент Продукції / Послуг:

	
	1. 
	2. 


	3. 
	4. 

	Якість
	
	
	
	

	Колір
	
	
	
	

	Розмір 
	
	
	
	

	Розфасовка
	
	
	
	



2.3 МАРКЕТИНГОВИЙ ПЛАН
Ціна

	Товар/Послуга або асортимент Продукції / Послуг:

	
	1.  
	2. 
	3. 
	4. 

	Собівартість
	
	
	
	

	Ціна, яку готові платити споживачі
	
	
	
	

	Ціна в конкурентів
	
	
	
	

	Ціна
	
	
	
	

	Підстави для призначення такої ціни
	
	
	
	

	Знижки будуть надаватися таким клієнтам
	
	
	
	

	Підстави для надання знижок
	
	
	

	

	Кредит буде надаватися таким клієнтам
	_
	
	
	

	Підстави для надання кредиту
	_
	
	
	





2.4 МАРКЕТИНГОВИЙ ПЛАН
Місце

	

	Розташування:


	

	Підстави для вибору такого розташування: 

	

	

	Вартість цього місця на місяць складає: ____ грн
	( розділ 6.3)
	Ця вартість включає: 

	

	Метод збуту:

	

	Підприємство буде здійснювати збут:

	
	
	
	Інше (вказати): 
	

	

	Підстави для вибору такого методу збуту: 

	

	

	





2.5 МАРКЕТИНГОВИЙ ПЛАН
Просування

	Спосіб
	Опис
	Витрати

	Прямий маркетинг                                            

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Реклама 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Публічна діяльність

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Стимулювання збуту 

	
	
	

	
	
	

	Загальні витрати на просування ( розділ 6.3) ____грн





2.6 МАРКЕТИНГОВИЙ ПЛАН
Працівники

	Посада
	Критерії найму
	План підготовки

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	





2.7 МАРКЕТИНГОВИЙ ПЛАН
Процес обслуговування клієнтів

	Етап
	Опис

	1. 
	

	2. 
	

	3. 
	

	4. 
	

	5. 
	






2.8 МАРКЕТИНГОВИЙ ПЛАН
Атрибутика
	Атрибутика
	Опис

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	





3. КАЛЬКУЛЯЦІЯ ПРОДАЖІВ

	Продукт
	Збут
	Січень
	Лютий
	Березень
	Квітень
	Травень
	Червень
	Липень
	Серпень
	Вересень
	Жовтень
	Листопад
	Грудень
	РАЗОМ

	1.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Роздріб
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Інд замовлення
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Разом
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Роздріб
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Індивідуальне замовлення
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Разом
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Роздріб
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Індивідуальне замовлення
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Разом
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Роздріб
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Індивідуальне замовлення
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Разом
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Загальний обсяг продажів
	

	Загальний обсяг продажів на ринку
	

	Частка ринку
	




4.1 ОРГАНІЗАЦІЙНА СТРУКТУРА






	Завдання та обов’язки
	Посада
	Персонал

	1. 
	
	

	2. 
	
	

	3. 
	
	

	4. 
	
	

	5. 
	
	

	6. 
	
	

	7. 
	
	




4.2 КАДРОВІ ПОТРЕБИ ТА ВИТРАТИ

	Завдання
	Потрібні навички і досвід
	Виконавець
	Щомісячна заробітна плата
	Страхові внески з ФОП (30 %)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Загальна чисельність постійного персоналу
	
	
	

	Загальні витрати на персонал на місяць ( розділ 6.3)
	



5.1 ОРГАНІЗАЦІЙНО-ПРАВОВА ФОРМА ПІДПРИЄМСТВА

	
	

	Організаційно-правова форма підприємства:
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	

	Підстави для вибору такої організаційно-правової форми: 

	

	

	Власники:
	

	
	ПІБ: 
	

	
	Посада на підприємстві: 
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	Досвід роботи за профілем: 

	

	
	
	



	5.2 ВСТАНОВЛЕНА ЗАКОНОДАВСТВОМ ВІДПОВІДАЛЬНІСТЬ І СТРАХУВАННЯ	

	

	Підприємство обкладається такими податками: 

	

	

	На працівників поширюється дія таких норм: 

	

	

	Підприємству будуть потрібні такі ліцензії та дозволи: 
	

	

	

	

	

	

	

	


	
                                                                                              6.1 ВІДОМІСТЬ РОЗРАХУНКУ СОБІВАРТОСТІ ПРОДУКЦІЇ
(для виробників і постачальників послуг)

Продукт 1: 
1. ЗМІННІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	1
	2
	3
	4
	

	Вихідні ресурси 
	Закупівельна вартість 
	Розрахункова кількість на одиницю продукції 
	Розрахункові витрати на одиницю продукції
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Розрахункові змінні витрати на одиницю продукції (грн) (1) ( розділ 6.5)
	




2. ПОСТІЙНІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	Розрахункові сукупні постійні витрати на місяць (2) (див. розділ 6.3)
	
	

	Розрахункові сукупні змінні витрати підприємства на місяць (грн) (3) (див. розділ 6.5)
	
	

	Співвідношення між постійними і змінними витратами (4) = (2) / (3)
	
	

	Розрахункові постійні витрати на одиницю продукції (5) = (4) х (1)
	





	3. ПОВНА СОБІВАРТІСТЬ ОДИНИЦІ ПРОДУКЦІЇ (6) = (1) + (5)
	






6.1 ВІДОМІСТЬ РОЗРАХУНКУ СОБІВАРТОСТІ ПРОДУКЦІЇ

(для виробників і постачальників послуг)

Продукт 2: 
ЗМІННІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	1
	2
	3
	4
	

	Вихідні ресурси 
	Закупівельна вартість (грн) 
	Розрахункова кількість на одиницю продукції 
	Розрахункові витрати на одиницю продукції (грн)
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Розрахункові змінні витрати на одиницю продукції (грн) (1) ( розділ 6.5)
	




2. ПОСТІЙНІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	Розрахункові сукупні постійні витрати в місяць (грн) (2) (див. розділ 6.3)
	
	

	Розрахункові сукупні змінні витрати всього підприємства в місяць (грн) (3) (див. розділ 6.5)
	
	

	Співвідношення між постійними і змінними витратами (4) = (2) / (3)
	
	

	Розрахункові постійні витрати на одиницю продукції (грн) (5) = (4) х (1)
	





	3. ПОВНА СОБІВАРТІСТЬ ОДИНИЦІ ПРОДУКЦІЇ (грн) (6) = (1) + (5)
	





6.1 ВІДОМІСТЬ РОЗРАХУНКУ СОБІВАРТОСТІ ПРОДУКЦІЇ

(для виробників і постачальників послуг)

Продукт 3: 
ЗМІННІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	1
	2
	3
	4
	

	Вихідні ресурси
	Закупівельна вартість (грн)
	Розрахункова кількість на одиницю продукції
	Розрахункові витрати на одиницю продукції (грн)
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Розрахункові змінні витрати на одиницю продукції (грн) (1) ( розділ 6.5)
	




2. ПОСТІЙНІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	Розрахункові сукупні постійні витрати на місяць (2) (див. розділ 6.3)
	
	

	Розрахункові сукупні змінні витрати підприємства на місяць (грн) (3) (див. Розділ 6.5)
	
	

	Співвідношення між постійними і змінними витратами (4) = (2) / (3)
	
	

	Розрахункові постійні витрати на одиницю продукції (грн) (5) = (4) х (1)
	





	3. ПОВНА СОБІВАРТІСТЬ ОДИНИЦІ ПРОДУКЦІЇ (грн) (6) = (1) + (5)
	





6.1 ВІДОМІСТЬ РОЗРАХУНКУ СОБІВАРТОСТІ ПРОДУКЦІЇ

(для виробників і постачальників послуг)

Продукт 4: 
ЗМІННІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	1
	2
	3
	4
	

	Вихідні ресурси
	Закупівельна вартість (грн)
	Розрахункова кількість на одиницю продукції
	Розрахункові витрати на одиницю продукції (грн)
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	



	
	
	

	Розрахункові змінні витрати на одиницю продукції (грн) (1) ( розділ 6.5)
	




2. ПОСТІЙНІ ВИТРАТИ НА ОДИНИЦЮ ПРОДУКЦІЇ

	Розрахункові сукупні постійні витрати в місяць (грн) (2) (див. розділ 6.3)
	
	

	Розрахункові сукупні змінні витрати підприємства на місяць (грн) (3) (див. розділ 6.5)
	
	

	Співвідношення між постійними і змінними витратами (4) = (2) / (3)
	
	

	Розрахункові постійні витрати на одиницю продукції (грн) (5) = (4) х (1)
	





	3. ПОВНА СОБІВАРТІСТЬ ОДИНИЦІ ПРОДУКЦІЇ (грн) (6) = (1) + (5)
	




6.3 ВІДОМІСТЬ ПОСТІЙНИХ ВИТРАТ

	Опис
	Витрати на місяць (грн)

	Орендна плата (див. розділ 2.4)
	

	Електроенергія і водопостачання, зокрема водовідведення
	

	Ліцензії
	

	Страхування
	

	Робоча сила (див. розділ 4.2)
	

	Витратні матеріали, зокрема переробка і видалення відходів
	

	Амортизація (див. розділ 6.4)
	

	Транспорт
	

	Ремонт
	

	Витрати на маркетинг (просування) (див. розділ 2.5)
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Сукупні постійні витрати на місяць
	





6.4 ВІДОМІСТЬ АМОРТИЗАЦІЇ

	Обладнання
	Розрахункова закупівельна вартість (грн)
	Розрахунковий термін експлуатації
	Амортизація на рік 
(грн)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Разом
	
	
	

	Амортизація на місяць
	





6.5 СУКУПНІ ЗМІННІ ВИТРАТИ НА МІСЯЦЬ

	Продукція 
	Кількість виробленої продукції на місяць
(див. розділ 3)
	Змінні витрати на одиницю продукції (грн)
(див. розділ 6.1)
	Сукупні змінні витрати на місяць (грн)

	Продукт 1: 
	
	
	

	Продукт 2: 
	
	
	

	Продукт 3: 
	
	
	

	Продукт 4: 
	
	
	

	Сукупні змінні витрати на місяць
	





7.1 ПЛАН ПРОДАЖІВ

	Продукт
	Опис 
	Січень
	Лютий
	Березень
	Квітень
	Травень
	Червень
	Червень
	Серпень
	Вересень
	Жовтень
	Листопад
	Грудень
	Итого

	Продукт 1: 
	Обсяг продажів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Відпускна ціна (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Вартість продажів (грн) (1)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Продукт 2: 
	Обсяг продажів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Відпускна ціна (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Вартість продажів (грн) (2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Продукт 3: 
	Обсяг продажів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Відпускна ціна (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Вартість продажів (грн) (3)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Продукт 4: 
	Обсяг продажів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Відпускна ціна (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Вартість продажів (грн) (4)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Загальна вартість продажів (грн) 
(5) = (1) + (2) + (3) +(4)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


.2 ПЛАН ВИТРАТ

	Продукт
	Опис 
	Січень
	Лютий
	Березень
	Квітень
	Травень
	Червень
	Червень
	Серпень
	Вересень
	Жовтень
	Листопад
	Грудень
	Разом

	Продукт 1: 
	Обсяг виробництва
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Змінні витрати на одиницю продукції (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Сукупні змінні витрати (грн) (1)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Продукт 2: 
	Обсяг виробництва
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Змінні витрати на одиницю продукції (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Сукупні змінні витрати (грн) (2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Продукт 3: 
	Обсяг виробництва
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Змінні витрати на одиницю продукції (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Сукупні змінні витрати (грн) (3)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Продукт 4: 
	Обсяг виробництва
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Змінні витрати на одиницю продукції (грн)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Сукупні змінні витрати (грн) (4)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Сукупні змінні витрати підприємства (грн) (5) = (1) + (2) + (3) +(4)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Сукупні постійні витрати (грн) (6)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Повна собівартість (грн) (7) = (5) + (6)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	





7.3 ПЛАН ПРИБУТКУ

(Грошова одиниця:             )
	Опис 
	Січень
	Лютий
	Березень
	Квітень
	Травень
	Червень
	Липень
	Серпень
	Вересень
	Жовтень
	Листопад
	Грудень
	Итого

	Загальна вартість продажів (1)
(див. розділ 7.1)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Сукупні змінні витрати (2)
(див. розділ 7.2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Валовий прибуток
(3) = (1) - (2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Сукупні постійні витрати (4)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Чистий прибуток
(5) = (3) - (4)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	






7.4 ПЛАН РУХУ ГРОШОВИХ КОШТІВ

	(Грошова одиниця:              )

	
	Опис
	Січень
	Лютий
	Березень
	Квітень
	Травень
	Червень
	Липень
	Серпень
	Вересень
	Жовтень
	Листопад
	Грудень

	ПРИХІД
	1. Кошти на початок місяця (1)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2. Кошти від продажу за готівковий розрахунок
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	3. Кошти від продажу в кредит
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	4. Інші надходження грошових коштів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	5. Загальний прихід грошових коштів (2)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	ВИТРАТИ
	6. Закупівля товарів
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	7. Виплата заробітної плати
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	8. Закупівля обладнання
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	9. Виплати за кредитами
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	10. Інші виплати
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	11. Загальна витрата коштів (3)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	12. Кошти на кінець місяця
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	





8. НЕОБХІДНИЙ СТАРТОВИЙ КАПІТАЛ

	На період з: ______.2020____________ до: _______2021_________________
(Грошова одиниця:      грн      )

	КАПІТАЛОВКЛАДЕННЯ
	Сума

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	ОБОРОТНИЙ КАПІТАЛ
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	СУКУПНИЙ СТАРТОВИЙ КАПІТАЛ
	





9.1 ДЖЕРЕЛА СТАРТОВОГО КАПІТАЛУ

(Грошова одиниця:         грн    )

	
	Сума

	Необхідний стартовий капітал
	

	Джерела стартового капіталу
	

	• Власні кошти
	

	• Інші джерела
	

	Грантова підтримка
	

	
	

	
	

	Разом (сума повинна збігатися з сумою необхідного стартового капіталу)
	

	Застава (в разі звернення за кредитом)











Додаток 1.   Резюме

Додаток 2 Зразки продукції/послуг

Додаток 3 Перелік обладнання








 











 


